在电脑普及的今天.基本上每个人都有电脑或者智能手机.这样就直接影响到网吧的生意.一
个小镇上的XX 网吧生意冷冷清清.老板几乎面临倒闭.但是为了维持生意.网吧做了很多的
降价服务.但是效果非常不理想.
为此老板伤透了脑筋，茶饭不思。他老婆有位表弟是专门做市场营销策划的，得知表姐
夫的情况，就立即为姐夫出谋划策，通过使用杠杆借力营销策略.一个星期的时间网吧天天
爆满.
使网吧起死回生的策略其实非常的简单！网吧推出了一个活动.凡是女孩子上网0.5元.
瞬间吸引了很多的女孩.大家应该明白一点，只要有女孩的地方就一定会聚集很多男孩（这
个在我的营销策略里面称之为苍蝇效应）。由于网吧有很多的女孩子上网.很多想泡妞的男生
都被吸引过来，而且只针对女生的特殊优惠价格，迅速形成口碑，在小镇上传开了.就这样
一个简单的策略就使这个网吧快速的做活。
这个策略主要是借力男孩子喜欢女孩子.尤其是年轻的女孩子。假如一个聚会有很多女孩子
[bookmark: _GoBack]参加，那么男孩子理所当然的就会被吸引过去。
