如果我们看杂志，杂志上有很多广告，比如说，一个卖窗帘的，和一个卖门锁的都在同一家杂志上做广告，这是一个浪费，他们都在吸引同一群人。
 
我说你们这样是浪费，你想要的也是他想要的，你要先买门锁再买窗帘，卖窗帘的不要做广告，直接找到卖门锁的说，你做广告，我们合作有几种方法，第一，只要你把来你那的人推荐给我，我帮你支付一半的广告费，你节省了很多钱，对方也节省了很多钱。
 
第二种方法，我不帮你付广告费，但你把你所有的客户都推荐给我，反正我们也没竞争，我这里成交了一单，我把50%的利润分给你，但是我没风险，我一分广告费也没花，我拿出去100万，是因为我已经赚了200万。
 
所以你要知道，你想要的是什么，别人想要的是什么，在这里有很多必然的联系。
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