一家宠物美容中心找到一家兽医院合作.这家兽医院同意在他的老顾客.以及新顾客中推销
这家宠物美容的业务，宠物医院给他的所有顾客发出了一张宠物美容券，建议客户去这家宠
物美容店去做一次免费的宠物服务。
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兽医院的所有客户基本上都相应了这个服务，第一次是免费的，由于他们做这个服务很不错.
有很多的客户就办理了宠物美容卡.这样合作。如果他们买了这张美容卡，这家宠物美容店
应该每月支付20元一个百分比。怎样确定有多少客户购买了买入卡呢？宠物医院检查的标准
时随机给二十位客户打电话，询问他们是否得到了免费的服务，感觉这个服务这么样，以及
是否买了宠物美容卡。如果他发现有人买了美容卡，如果被这个店给吃掉了. 那么接下来就
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