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罗伯特•科利尔是空前伟大的销售信和广告文案撰写人。 

他的专业是卖书，他相信，能通过写信或写广告卖书的人能够销售任何东西。科

利尔卖得一套知名的书是《哈佛经典》。这套书的吸引力在于能够不进入学校就

可以接受古典教育。他也为欧•亨利的书的写了广告，包括深受喜爱的《麦琪的

礼物》和威尔斯的《世界史纲》。 

在《百万美元销售信》一书中，科利尔告诉大家“我如何做到的”，本书中这

15 封最最好的信是一万封最好的信中艰难地选择出来，被认为是到目前为止最

好的销售信。这本书首次 1934 年出版，这么多年过去了，当年他使用的技巧和

要求在今天依然非常有效。有见识的编写人把这本书看作已出版的推销术中无价

的参考书。 

科利尔解释到，要想写出成功的广告，作者必须进入读者的思维，与他们进行交

谈。他说，成功的销售信读起来像写给你最好朋友的一封信，这封信告诉他你的

令人兴奋的发现，而这个发现也将使他或她从中获益。 

如果你想在美国选择一个能为你写销售信，并帮你获得预期成果的人的话，罗伯

特•科利尔可能是最适合这个工作的人选。在通过邮寄出售商品这一领域，他有

过多年的成功经验，出售了各种各样的商品，从挖掘机到化肥、书籍、雨伞、袜

子、股票、债券和服务。通过写信，他为雇主赚了几亿美元。结果，今天，他成

为了美国成功出售信函的最好的作者。 
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第一封 便士的信 

信札  

钱能生钱 

亲爱的朋友： 

真是不可思议的事情——钱能生钱的神奇力量! 

从借贷协会成立伊始，每周存储一枚小小的、看上去无关紧要的1 便

士，到今天，将达到75 美元，这75 美元中，50 美元将是利息。每

周存1 美元的话，今天就是7500 美元，这就是生钱之道! 

不论他的信仰是什么，每个人都会同意圣经中包含的一些人所共知的

最为古老、最为伟大的真理。年老的智者认为有一个真理非常重要，

他们在圣经的第一章里至少会重复提到6 次，并且在《旧约全书》或

《新约圣经》中也都会提到它。 

这个古老的真理就是：万物按其本性增长!种下一粒谷物的种子，你

将收获一捧谷物。种植一点蓟草，你将收获一堆蓟草。如果种植钱，

经过多日精心照料，返回你的怀抱时，它或许已经增加100多倍! 

从现在开始，lO 到15 年后你想收获多少?为孩子的 

教育或创业挣钱?或者为自己的安全挣钱?或为了经济独立而挣钱? 

要想得到钱，你只有制定自己的目标。5000 或50000 美元只 

是一些储蓄的种子，在借贷协会每周存上5 美元，13 年后，大

约可以获得5000 美元；每周存25 美元的话，13 年后，你将得

到25000 美元。 

请你注意，这是计算在内的一部分。在25000 美元里面,只有 



16250 美元是你个人支付的，剩余的8750 美元是增长的! 

你还知道其他的方法确保你能安全地以最小的付出获得25000 美

元吗? 

你还知道其他方法，能够以较少的、便利的每周分期支付的方式获得

25000 美元或别的数字吗?就像种子种在沃土中，年复一年持续地生

长，得到的总量总是超出你所种下的。你想获得多少，1000 美元、

5000 美元，还是25000 美元? 

当孩子上大学，或者结婚，或者开始经商时，你想给你的孩子多少钱

呢? 

如果你想赚钱的话，这就是一个可靠、简便的方法，从现在开始，每

周存1 美元，意味着13 年后，你就得到1000 美元，每周存5 美元，

意味着13 年后，你就得到5000 美元。你从1 美元、5 美元还是10 美

元开始? 

安桑尼斯(Ansonius)说，“好的开端是成功的一半”。 

你从现在一今天开始吗?你会填写附上的小表格，别在你第一笔汇款

的帐单、钞票或邮票上，放在附上的信封中，寄回吗?今天，你会在

1000 美元的存款上存上第一个1 美元，或者在你25000 美元的存款

上存上第一个25 美元吗? 

你真诚的。。。。 
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第二封 手绢销售信 

信札： 

特殊的礼物 

亲爱的客户： 

这是你收到的最不平常的提议。’ 

多年来一直有一个习俗，打扮讲究的人对于手帕，包括手帕上的

名字首字母以及镶边，非常挑剔。但是到目前为止，他们总是不

得不花费很多钱去特别定制手帕。因为名字的首字母有那么多的

组合(准确得说有630 种)，没有一个商店能存这么多货。 

结果，个别质量好的、有花体押字的手绢每条的价钱达到75美分

到1 美元(你的妻子很快能证实我的话)。 

现在，我们想出了一个办法，不用定制，就把花体押字手帕(量

多可以降低成本)通过邮寄，送给在商人名录中经过仔细选择的

人，相信你们将很高兴有这么一个提供手帕的好机会。 

你就是我们选择的其中一个，现在我们把手帕送上，其中4条附

上了特别为你设计的名字首字母的花体押字。 

这些手帕质量好，尺寸足，有18 平方英寸，有漂亮的抽丝做成

的花边饰。你也会欣喜地看到，这样一些手帕如果您特别定制，

用丝边做装饰，并写上名字首字母的话至少值75 美分。 

如果你想要这些手帕的话，每条50 美分，寄给我们，不是每条

75 美分，如果4 条的话，只要l 美元。你可以把支票或汇票放

到信封中，很方便就可以寄给我们。 



但是，如果你不想要这些手帕的话，只要把它们放进信封贴上附

上的标签和邮票，将它们寄给我们就行了。 

这难道不是做生意的公平的方式吗?这是我们知道的把有名字首字

帖的手帕合理出售的唯一方式。 

当你给我们寄来1 美元，全部付清手帕的款项，请不要将贴上邮票

的商标寄回，谢谢!在这种卖手帕的不同寻常的方式中，为了不同

寻常的手帕的价值，每个便士都计算在内。 

另：可能你认识的某个人的生日或者纪念日就要到了，你可能正在

寻找一个有吸引力的礼物，比如说那些具有个性的花体押字的帕。

为什么不付出双倍汇款，告诉我们他的名字的首字母，我们将立即

将这些手帕寄过去，寄给你也行，寄给他也行! 

你真诚的。。。。 

 

第3 封信：水力螺旋钻销售信 

信札： 

竟然把数百万被扔进了沟里 

亲爱的客户： 

1830 年的开掘的那些沟渠被称为“世界上最昂贵的沟渠” ， 

为修建这些沟渠花费了2 亿美元，它注定要成为花费的巨头。大 

批的劳动力，花费了许多日子，在花费巨资铺设的路下挖掘沟渠， 

只是为了在下面放一些放电缆或者排水的管子，你猜想今天他们

将如何称呼这条沟渠? 



可能他们会称之为“世界上最昂贵的沟渠"，因为用水力螺旋钻钻

同样的孔子只要这个价钱的十分之一就行了! 

将碎石路面毁掉，再全部涂平，这些工作就好象把钱扔进沟里，因为

需要这样，因为你能从中获得好处。 

你看，水力螺旋钻在街下钻孔，能够钻2．25 英寸到10．5 英寸宽的

孔，长度可达到120 英尺。一分钟它能钻一英尺，每英尺只花费10 到

30 美分! 

“1930 年，我们打算在一个新建的区里安装水管干线”，巴拿马里

奇兰镇自来水公司写道，“这条干线要穿过三条铺设好的公路，我们

拿到的许可证要求不能损害公路的路面。这个工程需要30 交叉口，

甚至更多的交叉口，水力螺旋钻使我们在1931 年能够以最小的代价 

来完成这项工作。要想达到这个目的，我们知道没有其它更好、更经 

济的机器。我们只花费预算成本不到一半的钱就完成了这项工作。” 

我们也能为你节省一半多钱，我们可以告诉你如何来节省吗?只要附

上的卡片上写上你的名字，邮寄给我们，我们就会为你免费提供全部

的信息。 

你真诚的。。。。 

 

第4 封信：草地的信 

信札： 

如果终止对于零乱草地的担忧 

亲爱的邻居： 



如果你允许，我将为你的草地做一个土壤分析，看它缺少什么元

素，要想获得更为健康、茂盛的草皮，你需要做什么。当然，我

承担所有的风险与费用。 

请您注意，这不会花费你一便士，或者以任何方式让你承担责任。

我做这个分析只是向你表明，你只要做很少一点，就可以改善土

壤的品质，促进草皮繁荣生长。 

你知道，土壤像身体一样，能够变酸或变碱。如果身体变得太酸，

结果很明显，皮肤会变成菜色，会出疹，会生病。草地的土壤变

得太酸，上面的草就会变成菜色，发蔫，发黑，不健康地成长。

但是一旦你断定问题出在哪里，在土壤里补上缺失的元素，情况

就能够很快得到改善。 

你愿意让我们对你草地的土壤做一个化学分析，然后把报告发给

你吗?这不需要你任何费用或承担任何义务，詹姆斯顿的约翰·史

密斯曾做过这种分析，他给我们写信说： “我从来不相信，对土

壤稍做一下改善，就能够如此快速地重建和恢复这块草地，你们的

分析向我们表明了如何在我们的地盘上创造奇迹。” 

只要你将名字写在附上的卡片上，寄给我们，我们就会为你的土地

状况进行免费的化学分析，清楚地告诉你现在土壤里缺少什么，需

要补充什么元素。要是任何化学家为你做类似的土壤分析的话，至 

少要花费几美元。 

我们将按照收到的邀请信的先后顺序做这次土壤分析，所以，如果

你想尽快地进行分析的话，现在就寄回你的卡片或者给我们打个电



话。 

你真诚的。。。。 

 

第5 封信：附带10万马克的信 

信札： 

请问，你收到过10 万马克票据吗 

亲爱的客户：， 

如果附上的10 万马克的德国国家银行的票据来补偿你一分钟

的时间，请认真考虑一下。是的，这真的是德国国家银行的票

据，由德国政府开出的票据。在一战前，10 万马克相当于我

们现在的23820 美元。但是当这个特殊的票据退出市场的时候，它

需要花费像这样的1000 万个票据才能得到价值相当于金币的二十四

分之一马克。 

这就是未加控制的通货膨胀对德国货币造成的影响。当新的货币发

行时，旧货币价值下跌，一个人走在前面的唯一机会就是用钱购买

普通股票，或者购买货物或房地产，或者那些使价值上升速度就像

钱的价值下跌速度一样快的事物上。 

如果规模较小，这种事情这里可能发生。甚至当通货膨胀能够很好

控制的情况下，通货膨胀的钱的价值必定下跌，同时，普通股、货

物和不动产的价值将上升。 

问题是什么类型的股票贬值最快?通货膨胀将对各种工业线产生什

么影响? 



那是《布莱克街》杂志能为你提供真正帮助的地方，它提供的事实

不仅及时，而且源自于原始资料，准确性值得信任。但是这还不是

所有的，每天它带给你的事实可以通过投资者的观点和商人的观点

得到解释，能使你在理解和深思中进行投资或为你的生意做计划。 

《布莱克街》杂志是无尽的统计数字、报纸和市场服务的信息源，

你在别的地方花费许多金钱和时间搜集到的信息，能够很容易地在

每天的《布莱克街》杂志上看到。 

附上的卡片使你有权利享受价值3 美元的《布莱克街》杂志的60 条

信息，不仅如此，它也让你拥有5 份免费杂志。如果这5 份杂志仍

然不能让你明白金融趋势，如果它们不能向你表明每一阶段的商业

和金融行为，那么告诉我们取消掉，而你没有任何损失。 

你想试试吗?现在，你愿意让我们把来自国家的金融中心核心的、

准确的消息送给你吗?这些消息可能比你过去知道的更有价值。 

今天，你就给我们填写并邮寄附上的表格吗? 

你真诚的。。。。 

 

第6 封信：抛售信 

信札： 

790 套剩余外套低价大甩卖 

亲爱的客户： 

过去两个月里，21000 套“保暖’’外套热销，销售之火，令 

人振奋，人们甚至没有时间去关注它的准确尺寸和颜色。 



现在，到了季末，临近销售尾声，我们发现还剩下了790 套外 

套，尺码齐全，当然不是每个颜色都有齐全的尺码! 

有暗灰色的、蓝色的和漂亮的棕底杂色的大衣，过去我们卖的 

外套自始至终是47 美元。所有的大衣看上去真正的色彩大方，但 

是我们不能确定你喜欢的颜色中是否有合适的尺寸。 

你也知道外套的季节是什么，如果这些外套不能在圣诞节前全 

部卖光的话，其中一些可能就要积压明天秋季。 

与其把它们积压到明年，还不如降价出售，因此，我们把这790 

件用精细、温暖，两种质地的纯羊毛布制成的时髦的、有特色的、 

剪裁讲究的外套便宜出售了，每件只要27．65 美元。 

这是我们卖的羊毛保暖外套的最低价钱了，你可以发现，和它们的式 

样、做工、材质差不多的产品至少要40 美元或50 美元。 

低价出售大衣了，这种双重质地、全羊毛的大衣只剩下790 套了。

出售它们时，你在冬季外套上省钱的机会就到了。虽然这790套是

季末剩余产品，但是，它仍是你梦寐以求的相当合身的、漂亮 

的、上等的冬季外套，而且它的价格空前的低。 

只要你在附上的卡片上写上名字和三个简单的尺寸，邮寄给我们，

我们将通过预付的邮包把合身的保暖外套送给你。 

你可以试穿一周，然后，无论什么理由，如果你不想要这件大衣了，

你可以将它还给我们，邮资我们来付。但是，如果你非常喜欢它，

不想退掉它，只要给我们27．65 美元，这是我们提供的剩余790 套

大衣的低价格。 



不用花任何钱，只是把卡片寄回来，但请马上寄回来，因为机不可

失，失不再来。 

你真诚的。。。。 

 

第7 封信：附带奖品的销售信 

信札： 

小诱饵的魅力 

亲爱的客户： 

你愿意接受一支最新款的、个性十足的、在上面有模压名字的钢

笔吗?作为回报，你只要帮我一点小忙。 

这只是一个很小的，令人愉快的，也非常容易做的小忙。 

你知道，几年来，旅行包的标准尺寸是18 英寸，象著名的"20 

世纪包”，但是最近，许多朋友写信来说他们喜欢比这个小一点， 

更为轻便、便宜，质量更好，外观更美的包，但又要具有“21 

世纪包”所有独特的便利条件。 

现在，我们正在试验一种包，这种包如此便利，以至于我们 

不能相信以前和它类似的产品。 

每次，装包的时候，你会感激这个奇妙的内部口袋设计得非常便

利，节省时间，它为你在旅行中需要的任何东西都安排了地方，

它几乎“包起了它自己”。 

曾经有牙膏、剃须膏弄脏了你干净的衬衫和领口的经历吗?或者

瓶塞掉了下来，液体溢出，弄脏了所有东西? 
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如果有过的话，那你会感谢这个防潮口袋的便利安排，它是用高品

质的医用橡胶制成的，不会有任何潮气从里面泄露出来。 

有5 个防潮袋可以装下你所有的洗梳用品，像剃须膏、爽身粉、花

露水等。 

防潮袋的对面有两个大型的装有折叠器的袋子，里面可以装上你旅

行时需要的衬衫、领带、内衣裤、袜子，或者任何文件等东西。 

这些便利的袋子是柔软、可弯曲的，不装东西时，不会占用空间。

它们不但能让你节省以前装包裹时需要时间的一半，而且能使你的

东西井然有序，底部的大空间还可以放上你的外套或其它大的物

品。真是一个巨大的放东西的空间。 

我正写信征求一些消费者对于新旅行包的意见，因为它们非常便

利，用处多多。我们称它们为“瑞德帕克特包”(RedypaktBags)。 

我非常愿意让您试用一周，在您下次旅行时试用它，看看它是多么

便利、多么节省时间、空间多么巨大。和你花12 或15 美元买的包

比一下，然后告诉我们你和你的朋友如何评价这个包。 

您只要稍微支持一下，对我来说，就意味着很多。我们正考虑在

全国范围内推广这种“瑞德帕克特包”，但是在推广之前，我非

常想听听你的意见。 

只要在附上的卡片上写上你的名字，我们将会把包送给您免费试

用一周。在到一周时，如果你非常喜欢这个包，想留下自己使用，

你只需要付上7．95 美元；如果你不想要它，请给我们寄回，邮

资我们来付，再告诉我你怎么来看待它，对此，我们向你表示深



深地谢意。 

自然，只有你立即回复卡片，才能够享受这个特价，同时，你的

建议对我们来说仍然是非常有价值的。 

因此，为什么不现在就在卡片上写上你的名字，然后寄给我们呢?

我将非常感谢你的慷慨参与。 

非常感激 

你真诚的。。。。 

附：我会送上新款的、赠送的、印有你名字的钢笔。不论你 

是否买“瑞德帕克特包’’，你都可以拥有这支笔作为我送你的

礼物，完全是免费的。它是对你试用“瑞德帕克特包”和给我们

意见的回报。 

 

第8 封信：迂回途径的销售信 

信札： 

用别人的钱办你的事 

亲爱的女士： 

你愿意帮我一个忙吗?我发誓不会要求太多。 

你能帮助我解决一个对女人俱乐部官员来说非常重要的问题。你

知道，34 年来，美国最主要的女人俱乐部每年都会在女 

人俱乐部汇编里被记录下来。 

今年，女人俱乐部的主要官员们召开了一个座谈会，来决定在俱乐

部汇编里加上一个全新的内容“女人俱乐部名人录”是否会增加汇 



编的价值。只需要给出你所在俱乐部的简短概况，以及你在俱乐部

生活中所有的突出成绩。 

俱乐部的活动让你有权代表这一高级的领域，你愿意为我们提 

供你对这一部分内容价值的评价吗? 

列上名人录不需要任何费用，但由于印刷时需要打印等类似的可观

的花费，我们要求每位出现在名人录的传记概况中的人认购一本

书，以此作为弥补。 

然而，我们不是按照正常价格5 美元给你，而是按照正式出版前让

利15％的价钱给你，也就是实价4．25 美元，甚至这个价钱基础上，

我们对预付款还有额外的折扣。 

如果能收到来自你的评价，我们将不胜感激。如果你认为这个想法

好的话，请填写附上的履历表，给出你的俱乐部联系方式和所有个

人项目，以便当你自己或你的俱乐部活动把你的名字带到新闻时，

编辑和其它人能够找到你。 

附上的信封不需要邮票，难道你不想现在就填写履历吗?它就在你

的手里，用附上的信封寄回就可。 

谢谢! 

非常感激 

你真诚的。。。。 

 

第9 封信：说服的销售信 

信札： 



逆向思维 

亲爱的客户： 

“说出你自己的价钱!”制造商说。我们做了。 

你知道大多数工厂一年中有8 个月或10 个月，加班加点，忙碌不

停，而其余时间则无所事事。这些空闲的时间，就像古埃及的饥荒

一样，吃掉了大部分的繁忙时的利润。 

我们意图让这个工厂繁忙起来，在空闲的季节里做新的卡洛兹

(Carozy)礼服。 

“说出你自己的价钱"，回答是这样的。 

我们提出一个价钱，没有挑剔或质疑就被接受了，这样做的结果是，

我们提供给你的价钱是9．85 美元，消费者告诉我们任何类似价钱

的制服也无法和它相比。附上的文件夹会告诉你这种豪华制服的漂

亮和华丽。 

自然，这样便宜的价钱也不会持续太久，因为我们让一个制造商生

产3 个月，尽管3 个月能生产出不少制服，但有机会享受到的顾客

也不会超过30 万个。 

只要填上附上的卡片，它就会为你带去这种漂亮的新制服。你可以

免费试穿一周!不用’花钱，没有风险，不用承担责任，只是寄回

这张明信片。 

当克拉斯柏格的约翰·史密斯看到这个制服时，给我们来信说，“它

至少为我省下了7．5美元’’。 

对你来说，如果你立即寄回的话，这张明信片价格颇丰。 



互相合作 

你真诚的。。。。 

(顾客有时往往不相信商家的所谓最低价，那是因商家说出没有合

情合理的理由。) 

 

第10 封信：附带美元的信 

信札： 

有许多比钱更重要 

亲爱的朋友： 

这儿有1 美元。是的，这是一张真的1 美元，漂亮、干净和崭新的

1 美元。 

如果你想要的话，就留下它，当你读完这封信后，我相信你不会这

么做。 

下面就是有关的一切： 就人的本质——善良，我投资了1000 美 

元。我写了1000 封信寄给了随机抽取的1000 个人，每人1 美元， 

共寄出了1000 美元。我这么做是因为我相信每个人都是善良的内 

心是坦荡的，没有一个人真的是无情的。人们不愿帮助需要帮助的 

人的唯一原因只是因为这些需要没有深深地打动他们的心。这就是

我的1000 美元的使命：让需要的重要性给你留下深刻的印象。 

 

这1000 美元是我捐给布莱克医院的，我为我的信任投资，我相信 

每一个人都会因为它而寄几美元，至少再寄1 美元。因此，我正以 



这种方式开始的捐款至少是2000 美元，可能是5000 美元，因为你 

们中可能会有人寄回5 美元或10 美元或更多。 

记住，我的美元和你的美元将帮助那些残疾的孩子。每一封信 

都会返回来吗? 每个人都会带回更多钱吗?人们真的是善良，或者真 

的是无情的吗? 我进行了一个很好的投资了吗? 你的回答是什么? 

你真诚的。。。。 

 

第ll 封信：通过邮件销售股票的信 

信札： 

下面就是今天创造巨大财富的产业 

亲爱的先生： 

人类制造钢铁已经有几千年了，伴随着新加工方法的到来，一

个叫卡内基的人将它变成了资本，成了几百亿的大富豪。 

当钢铁业发生巨大变化时，创造财富几乎只是一晚上的事情。 

人类酿造啤酒有几千年的历史了。伴随着禁酒令的实施，实际上使

这项产业关闭了。酿酒厂被拆除，员工被解散到四面八方。 

但是现在，随着大笔一挥，总统罗斯福改变了一切。现在，几乎一

夜间，首次，包括市区和郊区在内对啤酒的需求超过了乡村!少数还

有酿酒装配的酿酒厂的股票一夜剧增。两周后，上涨了48％，而所有

股票平均上涨只有6％。 

然而，如果这个赚钱的纪录意味着什么事的话，这只是个开始。拥有

好的酿酒厂股票的人可以看到，他们的股票增加的幅度就好像之前

“钢铁业”的卡内基时代。今天酿酒厂应该赚得更多了。 



至今，有一个酿酒厂在同一个家族里已经有77 年历史了，它有非常

好的车间，非常好的名声，到目前为止一直没有引起股票投资者的关

注。对于我们来说，看上去它比今天你能进行小型投资的任何东西都

有更大的获利空间。 

关于它，我可以告诉你更多的细节吗? 

你真诚的。。。。 

 

第12 封信：调查的销售信 

信札： 

给人留下深刻印象的演讲的秘密 

亲爱的先生： 

如果您愿意，我很高兴为你送去到目前最有说服力的小册

子，只要您花1 美分邮票的钱，就可以把附上的卡片寄给我。

这本册子的名字是：给人留下深刻印象的演讲的秘密。 

它的主要部分是由现代最成功的演讲家写的，他从演讲中赚了400 

万美元，他就是《钻石就在你家后院》的作家拉塞尔·康威尔。 

任何一个不得不面对不友好的听众的主管人员都应该读一读《给人

留有深刻印象的演讲的秘密》，不论这些听众是一个人，或 

者是1000 个人。它不是由规则和原理组成的，而是康威尔经过在

公共讲坛上数千次的实践，而发现的最重要的一些常识性要素组

成。 

这本书是根本的，有刺激性的，同时也是免费的! 



你将名字和地址写在附上的卡片上，我们将为你送去《给人留 

有深刻印象的演讲的秘密》。你会喜欢这本小书的，它非常简短， 

但是内容丰富，每次读它时，你就会更为清楚地意识到为什么拉塞 

尔·康威尔拥有那么多的热情的崇拜者，听众把他的每句话都当作 

宝典。 

坦白地说，我们采取这种方法，希望引起那些商业主管人员的注意，

为他们提供一种公共演讲的方法，这种方法非常成效显著，并且简

单易学，目前已经取得了惊人的成功，以至于在全国都引起了学习

风暴。 

今天，就是现在，你会使用这个明信片吗? 

你真诚的。。。。 

 

第13 封信：运动吸引力的信 

信札： 

有了望远镜，远处的景色是你的 

亲爱的朋友： 

现在有一个好的办法能增加你旅行中的乐趣，在每一项运动节目

中给你一个“贵宾”的座位，将你想看的任何东西收入到你周围

几英尺内。通过这8 片魔术般的透镜的力量，能够使你的视野增

加1 4 英里的眼睛，这是它们给你的，跨度就象孩童时代寓言里

“一步7 里格(译者注：里格是西方古代计算里程的一个单位，

约为现代的3 英哩左右，合约为5 公里；就是穿上传说中的这种



靴子，每走出一步，就会有35 公里的距离之远，比喻速度极快)

靴子”一样。对于猎人，它们是必需品。对于游客或旅行者来说，

它们使观光的乐趣增倍。对于那些喜爱运动的人来说，它们为他

们打开了一个附近的窗户或者让他们登上小山顶，其效果就像坐

在最昂贵的“贵宾席” 上。 

然而，它们甚至比一张座位的价钱还要低!你看，它是在中欧用

世界上最好的玻璃制成的。你知道那里的情况怎么样——许多高

水平的工匠用一个月时间才能做成的东西，在那里只要一天就可以

做完。结果怎样?你将再也不会遇到比这更便宜的价钱。 

以这样的价钱，我们从来也不会梦想买到这么好的野外双筒望远

镜。现在那里的价钱比较高，但是在几周前，你能得到最好的无色

昼夜透镜，价钱非常低，便宜得简直就像礼物一样。 

一个月后，我们还有特大的高级玻璃运来，它们还没有开包，稍加

润色，就是非常好的东西。可以装上特别大的昼夜无色透镜，安装

上指南针和聚集标尺。以这个价钱来说，它们是我们见到的最 

好的玻璃种类。 

当我写信时，在我面前的桌子上已经有了一幅，用它，我能看到东

边两英里外山上的高压电线，通过它，我能看到施工人员在不停地

忙碌。如果他们是足球运动员，我能够看得比从贵宾座位上还清楚。 

原因是什么?这些玻璃是为陆军军官使用而制造的，所以必须有好

的质量。它们是唯一的8透镜的野外镜，有指南针和球壳，价钱不

到30 美元。但由于是尾货，我每幅只卖7．95美元! 



不仅如此，如果你立即邮寄回附着的卡片，我将负担邮资，给你送

过去，让你免费试用一周。不花钱就给你送．去!只要把你的名字和

地址写在附上的卡片上，你就会得到一幅特别好的军官野外镜，一切

风险和费用由我们来承担。试用一下吧!再次检查一下，你会发现这

么好的望远镜一幅至少得卖30 至40 美元。如果它们不清楚，或不够

清晰，或者在什么地方不满意，把它们寄给我们。不论什么原因，如

果你不想要它，将他们再还回来。否则，7．95 美元，它就成你的了，

它将成为你快乐和有用的无穷源泉。这么说，你会试用一幅魔术般的

望远镜吗?如果没有异议，你把名字写在附着的卡片上，现在把它寄

给我们吗? 

你将永远不会再有这样的机会。 

你真诚的。。。。 

 

第14 封信：7 本小书的销售信 

信札： 

知识战胜一切 

亲爱的先生．： 

你希望看到下一个3 月时，你的1 美元长到了60 美元，你的8美元

长到了500 美元吗? 

让我来告诉你怎么做。 

未来几天，我将给你送去一套7 本的小书。这些书可能不像你曾经

看到的任何书，因为他们是关于你的! 

http://www.mimixingxiao.com/


它们向你表明，你只是使用了你真正能力的很少一部分，在你的潜

意识背后，就像科学家们所说的，是一个沉睡着的巨人，一旦它醒

来，它可以在一夜中带给你声望和财富!你的大脑非常神奇，强大

而有力，能够使你完成每个心愿，就像神话中的阿拉丁的神灯。 

它们使你白天做梦，你想象出美好的成就、财富、健康和快乐就会

实现，不是5 年、10 年或15 年之后，而是今年，今天!我将把这

些小书送给你，让你来阅读，实际上来试验一周，我来承担风险和

费用，你不用承担任何义务。 

但是，只有一件事，我不想没有得到你的准许就把它们送给你。 

你可以立即在附上的特别优先券上填写，寄回，表明同意我把它寄给 

你。 

当我寄出书时，绝对不要你为它们花钱，你可以因为任何理由，或者

没有任何理由将它们退回来。但这是最重要的部分! 

如果你发现书里有我说的任何事情(你是唯一的法官)，你愿意为它们 

支付多少钱?30 美元？50美元?100 美元?只要承诺向你展示如何做

一些特殊种类的工作，这是需要你花费的正常价钱，当然，如果这

种承诺只有我向你承诺的一半，它的价钱将不少于此，甚至更多。 

好，如果你决定留着这些书，你需要向我寄来，不是50 美元或100 

美元，甚至不是他们的正常价钱13．5 美元，而是我给你的特别引进

价，这本书的预付版本的价钱6．85 美元!(如果你喜欢更方便的月度

付款，每月寄l 美元，只要8 个月就可以了。) 

这还不是全部! 



如果6 个月内，你的1 美元没有长成60 美元，如果你不信任为这本

书支付的6．85 美元，至少会让你获得500 美元的额外收入，把这本

书退回来，我会高高兴兴地把你为这本书付给我们的每一便士退给

你! 

对于这个提议，没有条件，没有任何附加条件。如果6个月里，这些

小书没有带给你彩虹底部的一捧金，那它们不是你的，把它们退回来，

拿回你的钱! 

真诚的科利尔 

 

第15 封信：雨衣销售信 

信札： 

“你” 是最重要的 

亲爱的先生： 

你能给我一点关于你自己的信息吗，只是你的身高和重量? 

我想给你一件著名的“防水”外套(是特意为真正的商人设计的)

试穿，但是没有你的身高和重量，我没法按照你的尺寸送你一 

件。 

在全国各地，超过36000 个商务男士在下雨天穿过这种“防水” 

外套，这些外套是穿着考究的商人在春秋时需要的一种外套，因为 

它们实际上是二合一的外套，下雨天是一件极好的雨衣，刮风天是 

一件漂亮的风大衣。 

在过去两年里，超过36000 个定制了“防水”外套的敏锐商人和专



业人士买我们的大衣，支付的价钱在17．85 美元到23．5 美元之

间。 

现在只有一个月，我们以近两年的最低价钱提供这种“防水”外套，

那就是16．65 美元! 

来自俄亥俄州的布莱尔水泥公司的副总裁和财务主管约翰·琼斯先

生写道： 

“穿‘防水’外套，我享受到了以前穿任何外套都没有的舒服和满

足，几年来，我一起在寻找这样一件外套，可以在任何场合都能体 

面穿着的外套。”这只是来自那些定制“防水”外套的人的几百封

信和几百个电话中的一个，他们都为大衣好的样式、广泛的用处以

及花得值而感到非常欣喜。 

为什么不填在附上的卡片上填上你的身高和体重，并把它寄给我呢?

然后，我会按照你在卡片上的准确尺寸送你一套著名的“防水”外

套，免费试穿一周，整整试穿一周，你可以亲自检查外套的舒服度。

如果你认为它不是你想要的那种外套，把它寄回来，我付邮资，为

了你给予我的这种权利，请接受我的谢意。 

但是记住，我们只有一个月的时间以特殊的最低价16．65 美元提

供大衣。 

为什么不现在就把明信片寄回，享受这个特殊报价 

呢? 

你真诚的。。。。 
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