
1111、生活方式

轻松赚钱，潇洒生活

市场上有多种生活方式，影响着人们的梦想、追求，比如说：财富自由，有钱有闲等，很多

人以此作为梦想，认为人生最该追求的就是财富自由，很显然“财富自由”是一种时代发展的

产物，但仔细想想，你会发现财富自由只是某些人认可的生活方式，很多人一生都没有财务

自由，一样活的好好的。很多人早就财富够他花几十辈子了，一样不断地、不知疲倦的创造

价值。为什么，你追求生活方式被人影响到了，严重点讲，你放弃选择你想要的生活方式权

利。

而刘克亚最明白这个道理，所以从早期的国际自由族、到现在的“轻松赚钱，潇洒生活”，每
一步首先是推出一个让人梦寐以求的生活方式，用生活方式唤醒你的梦想，唤醒你的热情与

行动……
他不是沿用市场上现有的生活方式来使用，而是推出他的方式，这是一种聪明，也是一种智

慧，更是一种先见之明。

2222、商业模式

博客营销、培训、咨询、企业执行客户

有很多人通过 seo赚钱、竞价赚钱，卖产品赚钱，卖资料赚钱，卖服务赚钱，卖简单培训

赚钱，或者上班帮公司赚钱……不管上面的哪一种商业模式，都是值得肯定的，因为这个社

会每一种商业模式都需要，只是说，哪一种更适合你，更适合处于你那个阶段的人，更能让

你付出最少，回报更多。

相对于单页销售信，老刘选择了博客营销；相对于追求一次成交，老刘用的是不断贡献价值。

而 seo赚钱、竞价赚钱本质就是通过直接流量成交变现，很少持续贡献价值，是挺赚钱但

也很容易赔钱，但只能销售“低价”（价格小于 500）产品。

而老刘的做法了，直接走高端，通过博客营销不断贡献价值，不断促使你自我销售，最终成

交：参加培训，选择咨询，甚至大企业主直接找他策略与操刀……
要赚就赚有钱人的钱，很显然这种商业模式，赚钱最轻松，生活最潇洒，风险最小，影响力

足够大，利润虽然不是最高但是也属于一流收入水准了。

3333、成交主张

描绘梦想蓝图，贡献价值。——快速、轻松、简单成交

很多人的成交主张，还是最古老的方式：买就买，不买拉倒，买了不退。也有一部分人学了

营销，掌握一些比较先进的成交主张，如：限量限时卖多少套，买就送，不买没事，买了不

满意可全额退款。第二种手法的确高明多了，但毕竟人也是会成长进步的，自然也就是吸引

力有限。

而老刘的成交主张，恰恰相反，先免费学，学了先赚到钱，赚到钱自然来购买，或参加我的

培训、选择我的咨询吧。你感觉赚不到那么多钱，就选择退款吧，你甚至不需要解释任何原

因。这种成交主张除了傻子之外，没人会拒绝了。



甚至，你想购买，想参加培训时，还先建议你将博客学完。这种成交主张建立一种更为强大

商业模式之下，前提是有绝活，有精品。及对博客营销本质高度领悟，否则老刘也走不到今

天。

4444、销售流程

自我销售-
----预备案的销售流程、博客多米诺

大部分人的销售流程是：搞一堆产品，弄点流量，然后到群内、论坛满世界发些毫无营养的

广告（以前我就这样，这样没什么错，的确玩的没成就感），然后购买自然没完没了发些广

告骚扰他。有些人学到了一些营销技术，于是也懂得如何优化自己的销售，如：先弄个产品，

然后对老客户销售，弄回一堆推荐见证，然后搞个单页，后面有订单系统，还有一个抓潜的

邮件订阅系统。然后吗，搞来流量，成交的就成就，不成交的也抓了百分之五六十的邮箱，

然后对成交客户贡献点价值，然后销售更高价的产品，对于没成交的客户，不断贡献点价

值，如果始终无动于衷吗，就拿着他们做实验，用诱惑与优惠攻击他们。能成则成，不成放

弃。

而老刘的销售流程，不断通过博客营销贡献价值，博客的博文不断多米诺效应引导你跟踪他

下一篇博文。通过你不断跟踪学习，使用，用得到的结果说话，然后你赚到钱，赚到很多钱，

感觉有欠债感了，或者感觉遇到大问题了，现在你就自然而然参加培训，购买咨询，或军火

库，或者他推荐的人的产品（如：懂懂，有空解剖解剖懂懂的商业模式），你购买后，预备

的销售流程启动，于是你可能收到一些网络会议的通知，或追销通知，当然会给你一些优惠

和特权，不断让你回报远远大于投入。

这套销售流程：将博客与自我销售心法与多米诺与预备销售流程结合起来，可谓是巧夺天工，

无往而不利。

5555、赚钱机器

抓潜、成交、追销

几乎百分之九十九的人是没有赚钱机器的概念的，大部分是搞本常规模样的电子书，然后随

便找几个群发一发，然后卖一套教程，然后追销一个培训。或者是做个淘宝店（或独立

B
店等），然后通过淘宝直通车引入流量，然后成交，然后再也不管了。也能赚很多钱，但是

利润太小，成本太高，无客户终生价值的概念。主要是没将商业的本质吃透，就算他想客户

终生价值，也不知从何开始。

老刘的很少培训，也很少销售，但是无时无刻不在抓潜，不在让你自我销售，不断让你跟踪

下一篇博文，或者采取下一个行动，这本身就是一个自动的赚钱机器，只是等到他想要提现

的时候，想提就提，而且他的赚钱机器提的都是大鱼。更难以置信的是：鱼儿们还心甘情愿。



6666、战略格局

合作伙伴、媒体、政府机构

网络营销到处都说合作、整合资源，可真正合作起来，好像没几个人真正成功过多少次合作

的，为什么合作不了，是有原因，一个核心原因就是都想自己赚钱，而不顾对方的形象及定

位，更关键是的是大部分人没告诉合作伙伴他具体要做什么。当然前提是大都不能够证明自

己是值得信赖的。

老刘一直是推动整个营销行业格局思维的核心人物，因此跟他选择的合作伙伴，都是国内一

流高手（用他的话来说就是大腕），如：王紫杰、王通、懂懂等。江湖上到处流传着他的故

事，及趣闻。他每次要有大动作，他的每个合作伙伴都在那里用各种软文为他推，很显然是

有组织与预谋的，呵呵。他的各个合作伙伴都指望着他的推荐及出场，而好乘凉。

老刘一直也是媒体关注的对象，从表演英语，到天价营销培训。媒体也从来没放过他，常常

各类事迹见诸于报端，是媒体追捧的对象，也是故事人物。他的成长故事都是英语惹的火，

也成为人们对他有兴趣的八卦源头。很显然在对跟媒体如何交往上，他也算是明白人。

老刘能够走到今天，很显然也是很会跟政府机构打交道的，他是个明白人，知道说什么，和

不说什么。

7777、标杆标准

天价培训、天价咨询

5天 5000 元表演英语精英特训营

在 06 年五六月分，很多都在做英语培训，培训的内容是相互复制了，只是针对鱼塘不同，

所以就信息不对称。老刘跳了出来推出了 5天 5000元的培训，在那个时候是最高的，因为

他有如何掌握英语的绝活。一个更大的关键是他有畅销书。并且第一次使用了销售信，用二

十天招了二三十人。在现场请了

CCTV 将整个培训全程录制下来。

1000 元的教程《表演英语套装》

半年过后，他将培训的课程现场实录，剪辑制作成一套

DVD，并且将录像的内容整理成一

份文字讲稿，同时还将培训现场讲义也打包过来。并且送一系列赠品如：都是英语惹的火的

签名版（专家明星思路），他的演讲，他的聊天对话等。就这样通过卖这套产品，年销售上

千万。还是选择对了正确的商业模式啊。这套教程一直卖到零九年为止。威力可见一般。

3天 5000 元《英语弱者金钱路》

一年后，老刘又对这些购买了他的教程学员，和过去的老学员，并且启动教程时 06 年的培

训现场特别的录像，推的新培训：英语弱者金钱路-3 天 5000 元，这个培训吸引很多企业老

板来听，讲七分英语，三分培训。来的人都不是学生，而都是有名有姓的人物（老刘的高端

人脉怎么来的？就这么来的）。这次他又请

CCTV 将他培训现场录像下来……

3天 3万元《百万富翁培训师》内含《打造你的赚钱机器 1.0》
08 年 3月份这个培训主要是针对搞英语培训的，老刘做什么好什么，做英语培训，福泽整



个英语培训行业。因为他的老本行是营销，自然要转移到这里来，本质就是如何创造贡献价

值而已。因此他在这次培训招生时用的 07年营销录像，当然也招了一些其他行业的企业老

板。

这次培训的营销部分就是网络流传甚广的《打造你的赚钱机器》录像和《打造你的赚钱机器》

电子书。而录像部分，据我估计也就是其中一天半的内容。毕竟还要讲一讲培训师的专业技

术吗。这个秘密算是第一次公开了。

两天一万元《闪电百万富翁》

08 年 7-8 月份，老刘启动博客营销，当然他的博客营销，主要是视频，文章都是精品，以

我的功力，还需半年修炼才能才能达到那个水准，所以我暂时不会做我不熟练的视频。回归

正题，在这次发售时，他销售的百万富翁培训师营销部分的讲义和录像及销售等内容，同时

还提供 2天的培训，这次培训出来的成功案例，几乎是他后续营销的基础和根本。如：丁一

帆、苏引华……

3天 3万元《三点爆破》即《打造你的赚钱机器》2.0 原始版

09年，老刘继续布局博客，博客营销做的更为精彩，更为有序，主要是通过博客推出了《三

点爆破》，而三点爆破本质就是打造你的赚钱机器 2.0 的原始内容，于是他将这个培训的录

音一剪辑，然后用成本价 26 元销售了出去，但通过这次发售实现很多人对他的信任，同时

也让他的这个商业模式得到大力度的支撑（有接近十来万人听到了），同时很多人通过这次

购买经验掌握了如何使用网银、支付宝等。为利润腾挪的发售提供强力的支撑，同时 09年
这年，也开通营销军火库，在这里他将营销知识变成一段段的干货，看完立刻可用的流程。

《打造你的赚钱机器》2.0
09年这年，老刘大约举办 2-3次《打造你的赚钱机器》2.0的现场培训，大约是劳动节与国

庆节期间，培训的内容主要是他自己直接操刀对你公司成交主张、赚钱机器进行打造。让抓

潜成交追销同时进行，这些内容后来成为利润腾挪的重要支柱。

30000元的教程《利润腾挪》

10年元旦，他开始通过博客一个愤怒的互动点引爆利润腾挪教程的发售，从了解客户的梦

想，到梦想的行动步骤确立，再到一步步引导到成交，用了二十来天，却影响到整个网络营

销行业。

这套教程不到几天被流传出来了，其实主要是我的杰作之一，这里不多谈了，通过这套教程，

几乎让大部分在营销行业活跃的人认识到了他。

3天 100000 万元（10人）《人性解码器》

10 年 6月份，老刘先通过无销售成交方程式预热，再通过营销赌局故事造势，然后用一系

列视频推出当时营销界最高的培训：3天 10 万元的《人性解码器》。这个培训虽然到现在为

止都没有传播出来，当时在人们的心中那是刻入强烈印记。很多人持续跟踪克亚营销，就是

因为他脑中这个知识得不到满足所致，这就是博客自我销售的威力所在。当然你问我现在，

人性解码器都掌握了吗，那我毫不谦虚的告诉你，都已经破译了，只是在思维训练方面还需

要段时间积蓄功力。



3天 30 万元（12 人）《多米诺营销》

10年 12月，老刘通过博客，从理论高度，引导粉丝们思考他的营销理论下一个技术是什么，

通过这个引爆点，进入多米诺营销，然后他在博客从介绍，到自己的案例，再到培训的内容

和详情，销售 3天 30万的培训，当然这次能参加培训的学员也是相当严格的。

3天 3万元（报了 70--80人）《超高价营销方程式》

11年 2月份，老刘将利润腾挪的购买学员，分别都赠送一套赠品《赢在人性-克亚营销 8分
钟 30 万的发售秘密》，同时在这套赠品后附带了一封信，推他的《超高价营销方程式》培

训。通过这个动作，立刻 50多个名额被报满了，然后两周过后 3月份，才到博客上高调说

他要退出培训，并且推他这个最后培训。并且将《多米诺营销》的启动套装当做了《超高价

营销方程式》的启动套装。

5天 100万元––––与企业家通行之游学

11年 7月中旬，老刘在南方都市报，做了广告，就为推他的《营销魔术》套装，这个套装

内容就是：一本书（打造你的赚钱机器-重新包装了封面）、大约 20 张光盘，内容跟《打造

你的赚钱机器》与《利润腾挪》秘密录像重新包装而来，一本理论体系（超高价营销的培训

现场已公开）。这套教程卖了很多套，同时也最后追销了 5天 100 万的游学，当然大部分名

额被老学员中佼佼者抢占了。

下一步？

老刘已经高调透露他的合作伙伴，跟明星合作，创造 3天一个亿的奇迹，至于成败如何，

都将不是重点，重点是让你持续关注他，成为他的粉丝，进入他的销售流程中，成为他影响

力一部分。从而吸引到更多大企业主而找到他。


